EINE SONDERVEROFFENTLICHUNG DER BERLINER VOLKSBANK

Mit einem guten Konzept klappt die Finanzierung

Selfmademan Peter Rost finanzierte seine innovative Photovoltaikanlage mit der Berliner Volksbank

Mit Chef mochte Peter Rost nie ange-
sprochen werden. Der 52-jahrige be-
treibt seit 19 Jahren die Rost: Werkstat-
ten und produziert mit einem inzwi-
schen zehnkopfigen Team groRforma-
tige Druckerzeugnisse aufhochstem Ni-
veau. Mit dem Siebdruck fing es vor
Uber 20 Jahren an, Rost arbeitete trotz
Hochschulstudium lieber in einer Sieb-
druckerei. Beherzt griindete er im Marz
1990, kurznach der Wende, in Berlin-Ko-
penick seine Werkstatten. Zuerst als
Einmannbetrieb, dann kam seinehema-
liger Chef hinzu, dann seine Lebensge-
fahrtin. Ein Selfmademan mit Querden-
kerprofil. Das Querdenken gehort noch
heute zu ihm, wie auch das bodenstan-
dige Selbstbewusstsein.

Wer aus einer alten Maschinen- und
Traktoren-Station und Eigenkapital von
10.000 DM eine florierende Grof3for-
matdruckerei aufbaut, hat auch Poten-
zial fur kihnere Traume: Der erste Kre-
dit betrug 500.000 DM. Die Berliner
Volksbank hatten ihm Kollegen auf der
Meisterschule empfohlen. Bei der
Volksbank ist er geblieben, auch wenn
ihm in den ersten Jahren eine innovati-
onsoffene Beratung fehlte. Denn Peter
Rost erlebte zwei groe Umbriche: Den
von der Planwirtschaft in die Marktwirt-
schaft und den vom klassischen Sieb-
druck zum Digitaldruck. Sein erster Ver-
such, 1992 eine der ersten hochmoder-
nen Digitaldruckmaschinen aus den
USA zu kaufen, scheiterte am Veto der
Bank. Ein Fehler, wie sich beide Seiten
heute zugestehen.

Trotzdem blieb er der Bank treu und
gemeinsam durchstanden sie schwere
Zeiten. Ein einziger hoher Forderungs-
ausfallbrachte Rostan seine wirtschaft-
lichen Grenzen. Hier zeigte die Bank
Flagge und lief ihn nicht im Stich.

Seit Mai 2007 sitzt das Unterneh-
menim Technologiepark Adlershofin ei-
ner modernen Produktionshalle mit
rund 1.000 m? Arbeitsflache. Buro und
freundliche Sanitar- und Pausenraume
sind auf 200 m2 Zwischengeschoss an-
gesiedelt.

Flr Inhaber Peter Rost, dem es nach
eigenen Worten nicht um ,Eigentum an
sich“ geht, war der Kauf und Bau einer

GroBformatiger Siebdruck ist eine von vielen Spezialitdten der Rost:Werkstétten. Immer im Bllde: Peter Rost, Erik
Kubaneck, Mario Lantzke (v.I.n.r.). | Fotos: Mike Woliff

eigenen Halleirgendwann die wirtschaft-
lich sinnvollere Alternative zur Miete.
Doch das allein reichte ihm nicht. Quer-
denker Rost verliebte sich in die Idee,
aus dem riesigen Hallendach mit Ganz-
tagssonne Kapital zu schlagen. Umwelt-
freundlich, versteht sich.

Und so studierte Peter Rost alles
rund um Solarenergie und Photovoltaik,

einschlieflich Fordermittel und Finan-
zierungswege. Dass die Berliner Volks-
bank heute mit der Zeit geht, zeigte sich
nicht nur in der Finanzierung der moder-
nen Halle und ihrer umweltfreundlichen
Heizungsanlage. Letztere arbeitet kom-
plett ohne CO, Emission durch den Ein-
satzeiner Luftwarmepumpe. Auch beim
nachsten Traum ging die Volksbank mit:

Mit einem Investitionskredit unter-
stltzte sie den Kauf einer Photovoltai-
kanlage flur die 1000 m?2 Dachflache.
Das Gesamtvorhaben angefangen vom
Kauf des Grundstucks Uber den Bau der
Halle und neuer Maschinen bis zur Pho-
tovoltaikanlage wurde von der Berliner
Volksbank unter anderem auch aus
demProgramm ,Berlin Kredit“ der IBB fi-

Herr Rost (rechts) demonstriert Jesko Kleine-Benneter seine Investition.

nanziert. Seit genau einem Jahr ist die
Solaranlage auf dem Dach von Rost:
Werkstatten in Betrieb. Alle Daten und
Ertrage werden aufgezeichnet. Bis Ende
2008 wurden bereits 88.000 Kilowatt-
stunden Strom erzeugtund indas 6ffent-
liche Netz eingespeist.

Mitden Ertragen kann Peter Rostvoll-
standig seinen Kreditverpflichtungen
furdie Anlage nachkommen. Erwundert
sich, dass sich nicht schon wesentlich
mehrBerliner Unternehmen mitsonnen-
optimalen Standorten fiir die Photovol-
taik entschieden haben. Im Technolo-
giepark Adlershofister Spitzenreiterbei
der Solarstromerzeugung, in ganz Ber-
lingehorterzuden 15 groften Produzen-
ten. Unabhangig vom umweltschonen-
den Effekt — durch die Anlage werden
jahrlich 80.000 Kilogramm CO, einge-
spart—, rateraus kaufmannischen Grun-

den zu moderner Heizung auf Luft-War-
mepumpenbasis und Solarenergie. Es
rechnet sich ganz einfach. Auf seiner In-
ternetseite www.rost-werk.de berichtet
Rost Uber seine Erfahrungen und will Mit-
telstandlern Mut zur Umwelttechnolo-
gie machen.

Bankbetreuer Roland Schellschmidt
ist vom Unternehmer Rost und seinen
weiteren Planen Uberzeugt. ,Herr Rost
ist eine starke Personlichkeit ohne Che-
fallliren. Und er ist immer aufgeschlos-
sen und informiert, betriebswirtschaftli-
ches Wissen eignet er sich ebenso kon-
sequent an wie Fachwissen. Und er ist
immer ehrlich, auch gegenuber seiner
Bank, wir haben ein gutes Vertrauens-
verhaltnis. Das sollte selbstverstand-
lich sein, ist es aber heute leider nicht
mehr.”

Liebe Leserinnen
liebe Leser,

die Nachrichten rund um
die  Konjunkturprognosen
sorgen noch nicht fur Frih-
lingsgefuhle. MaRnahmen-
pakete sind geschnurt und
alle hoffen auf ihre Wir-
kung. Die ,Kreditklemme"
hat als neues Schlagwort
Karriere gemacht. Laut ei-
ner aktuellen Umfrage der
KW wird sie aber Uber-
schatzt. Danach wird eine
allgemeine Kreditklemme
nicht erwartet, einzelne
Branchen wie Automobil-,
Werft-, sowie Teile der Me-
tallindustrie haben jedoch
Finanzierungsengpasse.

Die Berliner Volksbank
kann in ihrem Marktgebiet
und bei ihren Firmenkun-
den keine generelle Kredit-
klemme feststellen, im Ge-
genteil: Das Geschaft der
mittleren und kleinen Be-
triebe ist weitgehend real-
wirtschaftlich, das heif3t, es
wird produziert, verarbeitet,
gehandelt und Dienstleis-
tungen werden erbracht.
Flr uns als genossenschaft-
liches Finanzdienstleis-
tungsunternehmen  gehort
es zum Selbstverstandnis
und ist unser Antrieb: Den
regionalen Versorgungsauf-
trag als Kreditgeber fur
Handwerk und Mittelstand
zu erflllen.

LJetzt erst recht!" sagen
wir unseren Kunden. Ob In-
vestitionskredit, Grunderfi-
nanzierung, oder Unterstut-
zung bei staatlichen Forder-
mitteln. Wir bieten unseren
Kunden  Finanzierungsl6-
sungen an, wenn das Kon-
zept stimmig ist. Und das
auch in schwierigen Zeiten.

Ihr Johannes Altenwerth
Vorstandsmitglied
der Berliner Volksbank

Die Offentliche Hand bleibt ausgestreckt — zweckabhangig

Mit Forderkrediten gestaltet der Staat die Wirtschaft. Davon konnen auch Privathaushalte profitieren

Um Markte zu beeinflussen oder be-
stimmte politische Ziele zu erreichen,
greifen Bund, Lander und Kommunen
gerne zu Fordermitteln. Der Staat be-
treibt auf diese Weise Strukturpolitik,
etwa in dem Investitionen in struktur-
schwachen Regionen geférdert wer-
den oder durch die Subventionierung
von nachhaltiger Energiegewinnung.
Naturgemaf® sind meist Unternehmer
Adressaten von Fordermitteln, aber
auch fur Privatpersonen gibt es Ange-
bote. Einige Merkmale haben alle For-
derkredite gemeinsam. Sie bieten nied-
rigere Zinssatze als Bankkredite, sind
aber zumeist zweckgebunden. Das be-
deutet in der Regel, dass Nachweise
fur die Mittelverwendung beigebracht
werden mussen. Forderkredite erfor-
dern mehr Aufwand bei der Beantra-
gung gegenuber reinen Bankfinanzie-
rungen. Hier fangt die Beratungsleis-
tung der auszahlenden und begleiten-
den Bank an. Viele Finanzierungen
sind zudem eine Kombination aus ver-
schiedenen Formen und Quellen.

Erdgas-Brennwertheizungen und So-
larwarmeanlagen werden oft gefor-
dert. | Foto: BDEW,/ Viessmann

Existenzgriinder und Unternehmer
ERP und KfW sind die Abkulrzungen,
mit denen Unternehmer zu tun ha-
ben, die sich mit Forderkrediten be-
fassen. Der European Recovery Plan
(ERP), auch als Marshallplan be-
kannt, ist immer noch Namensgeber
fur mannigfaltige Forderprogramme,
die zumeist von der Kreditanstalt flr
Wiederaufbau (KfW) umgesetzt wer-
den. Sie hat mehrere Programme flr
Unternehmer. Das KfW-Startgeld kon-
nen Unternehmer, Freiberufler und
Existenzgrinder beantragen, die noch
keine drei Jahre am Markt tatig sind.
Die Fordermittel dienen der Mitfinan-
zierung von Gewerbeimmobilien, Ma-
schinen und anderer Geschaftsaus-
stattung oder zur Beschaffung von
Material und Waren. Das StartGeld
bezweckt die Forderung von Existenz-
grindungen, die Festigung von Unter-
nehmen sowie den Ubergang vom
Nebenerwerb zum Vollerwerb. Fir Vor-
haben in einem etablierten Umfeld
bietet sich der KfW-Unternehmerkre-

dit an. Er hat viel mit dem StartGeld
gemeinsam, zielt aber darauf ab, Un-
ternehmen zu Ubernehmen oder
durch Technologietransfer oder ein
Joint Venture zu erweitern. Beteili-
gungs- oder Nachrangkapital ist ein
anderer Weg, mittelstandische Unter-
nehmen zu férdern. Und zwar Uber die
Starkung ihres Eigenkapitals. Die KfW
hat auch Programme aufgelegt, die in-
novative Technologien fordern, zur Ener-
gieeffizienz eingesetzt werden oder der
regionalen Forderung dienen.

Forderthema Energie

Die Klimadiskussion hat eine Reihe
von Férdermafinahmen hervorgerufen.
Forderschwerpunkte sind MaRnahmen
zur Steigerung der Energieeffizienz in
mittelstandischen Unternehmen und
die  Anschaffung emissionsarmer
schwerer Nutzfahrzeuge. Wer Energie
mit Biomasse, Biogas oder Tiefenerd-
warme erzeugt, kann daflr ebenfalls
Forderkredite bekommen. Dies gilt Ubri-
gens auch flUr Privatpersonen.

Forderung von Privathaushalten
Wohnen in den eigenen vier Wanden
wird mannigfaltig geférdert, vom Er-
werb bis zur irgendwann falligen Moder-
nisierung. Im Rahmen des CO,-Gebau-
desanierungsprogrammes werden bei-
spielsweise zinsglnstige Kredite ge-
wahrt fur Investitionen, die Altbauten
eine bessere Energiebilanz verschaf-
fen. Hierbei kann sogar die fachge-
rechte Planung und Baubegleitung be-
zuschusst werden. Fur den Bau eines
Niedrigenergiehauses oder eines Pas-
sivhauses gelten ab April neue Forder-
richtlinien, ebenso flr Modernisierun-
gen mit den Zielen Energieeffizienz
und altergerechtes Wohnen.

Ob privat oder als Unternehmer: For-
derkredite sind beratungsintensiv und
nur Fachleute haben den vollen Uber-
blick. Sprechen Sie daher mit den Mit-
arbeitern der spezialisierten Bera-
tungscenter der Berliner Volksbank.
Sie kennen den jeweiligen ,Forder-
dschungel” fiir Existenzgrlinder, Immo-
bilienbesitzer und Unternehmer.

Clever finanzieren
mit Leasing

Leasing wird definiert als ,,Gebrauchs-
Uberlassung eines Investitionsgutes
auf Zeit gegen Entgelt“. Es gilt als ent-
scheidende Alternative zu den Ublichen
Finanzierungsformen durch Eigenkapi-
tal oder Kredit. Im Unterschied zur klas-
sischen Miete erhalt der Leasingneh-
mer mit Vertragsabschluss alle Rechte,
Risiken und Pflichten an dem geleasten
Objekt — er wird damit zum Besitzer auf
Zeit,wahrend der Leasinggeber derjuris-
tische Eigentiimer bleibt.

Besonders attraktiv ist Leasing, da
ohne Einsatzvon Eigenkapital investiert
werden kann. Der Unternehmer schont
damit seine Liquiditat, gewinnt Kredit-
spielraume und kann sein Kapital ander-
weitig einsetzen. Zudem verhalt sich
Leasingbilanzneutral, denndie Leasing-
gesellschaft ist Eigentlimerin des Lea-
singobjekts und bilanziert es folglich
auch. Die feste Vereinbarung von Lea-
singzahlungen bringt eine klare Kosten-
struktur und Planungssicherheit mit
sich. Die Investition erfolgt nach dem

»Pay-as-you-earn-Prinzip“: Die Nutzung
des Leasingobjekts finanziert sich aus
den damit erwirtschafteten Ertragen.

Unternehmen, die ihre Maschinen,
Computer oder Fahrzeuge leasen, kon-
nen schnell auf Veranderungen des
Marktes oder der Technik reagieren.
Denn die Objekte konnen nach einer
Mindestlaufzeit ausgetauscht und ge-
gen moderne ersetzt werden. Damit
wird das Uberalterungs- und Ausfallri-
siko der Ausristung erheblich gemin-
dert.

Der Leasingnehmer bleibt auf dem
neuesten technischen Stand und si-
chert sich deutliche Wettbewerbsvor-
teile. Geleast werden kann fast jedes
Objekt: Fahrzeuge, Maschinen, Solar-
oder Biogasanlagen, Geschaftseinrich-
tungen, Medizintechnik, Blrotechnolo-
gie und auch gewerbliche Immobilien.

Mit dem Partner VR LEASING bietet
die Berliner Volksbank ihren Geschafts-
kunden samtliche Optionen dieserunge-
brochen attraktiven Finanzierungsalter-
native.

DEGUT 2009

Grunder
treffen Experten

Fur Existenzgrunder gibt es seit ei-
nigen Jahren eine eigene Messe in
Berlin — die deGUT. Dort kénnen
Griindungswillige auch mit den
Existenzgrindungsexperten der
Berliner Volksbank sprechen.

20./21. Marz in Halle 7, Stand B5
(STATION Berlin, Gleisdreieck)

Ihr direkter Weg zu uns:

Berliner Volksbank
GrunderCenter Berlin
Ludwig-Erhard-Haus
Fasanenstrafle 85, 10623 Berlin
Telefon: (0 30)3063-13 17

Berliner Volksbank
GrunderCenter Brandenburg
Brandenburger Strae 30-31
14467 Potsdam

Telefon: (0 30) 30 63 - 22 66

E-Mail:
gruendercenter@
berliner-volksbank.de

Infos auch unter www.degut.de

Grunder erwarten Kompetenz und Marktnahe von ihrer Bank

Interview mit Guido Wegner, Leiter des GrunderCenter Berlin und EImer Staudt, Leiter des GrunderCenter Brandenburg

Herr Wegner, Sie leiten seit drei
Jahren das GriinderCenter Berlin.
Spiiren Sie die aktuelle Finanz- und
Wirtschaftskrise im
Griindergeschaft?

Wegner: Ja, teilweise schon. Vor allem
bei kleineren Vorhaben bis 50.000
Euro Finanzierung gibt es leichte Ruck-
gange bei den Antragen. Hingegen neh-
men wir eine leicht steigende Tendenz
bei groRen Grundervorhaben wahr.
Grundsatzlich habe ich den Eindruck,
dass das Interesse an Grindungen in
Berlin unverandert ist; bei unserem 1.
Kontaktabend im laufenden Business-
planwettbewerb kamen wie in jedem
Jahr Giber 500 Interessierte.

Was raten Sie Griindungswilligen in
der aktuellen konjunkturellen
Abschwungphase?

Wegner: Wir héren vom Markt, dass
die Kreditvergabe in einigen Branchen
schwieriger geworden ist. Besonders
bei stark konjunkturabhangigen Bran-
chen wirkt sich die Finanz- und Wirt-
schaftskrise indirekt darauf aus. Hier
sollte jeder Griindungswillige uberle-

gen, ob dies der richtige Zeitpunkt flr
sein Vorhaben ist.

Das klingt so, als ob es bei der
Berliner Volksbank keine
Kreditklemme gibt?

Wegner: Ja, warum auch? Schauen
Sie, gerade bei unseren Grundungsfi-
nanzierungen kommt es seit jeher auf
ein Uberzeugendes Konzept, einen be-
fahigten Grinder und einen guten Busi-
nessplan an. Das brauchen sie heute
genauso, wenn nicht noch mehr. Und
hinzu kommt, dass die offentlichen
Fordertopfe, Zuschusse und Forderkre-
dite, unvermindert bereit stehen. Die
Blirgschaftsbanken stehen als Sicher-
heitenpartner zur Verfligung, da hat
sich nichts geandert. Wir finanzieren
weiterhin Griinder, und dies nach unse-
ren bewahrten Kriterien und Prifun-
gen.

Herr Staudt, seit knapp einem Jahr
arbeitet nun auch in Brandenburg ein
GriunderCenter Wie entwickelt sich
das Griindergeschaft in
Brandenburg?

Guido Wegner leitet das GrinderCen-
ter Berlin.

Elmer Staudt fihrt seit einem Jahr

das GruinderCenter Brandenburg.

Staudt: Ich denke, wir haben uns hier
gut etabliert, die Kunden nehmen uns
gut an. Immerhin haben wir in dieser
Zeit mehr als 230 Konzepte geprift
und bewertet.

Davon sind dann gut ein Viertel finan-
ziert worden. Und Ubrigens gehen hier
trotz Krise nach wie vor viele Konzepte
und Anfragen ein.

In welchem Rahmen bewegen sich
die Finanzierungsanfragen ?

Staudt: Das durchschnittliche Kreditvo-
lumen betragt rund 220.000 Euro.
Das ist vergleichsweise hoch. Das
liegt vor allem daran, dass es in Bran-
denburg mehr Industrie als in Berlin
gibt.

Aus welchen Branchen kommen die
meisten Anfragen?

Staudt: Das sind Handel, Gastrono-
mie, Dienstleistungen, Produktion und
Handwerk. Die meisten Anfragen kom-
men aus der Region Oranienburg, Pots-
dam und Strausberg. Und erfreulicher-
weise kommt auch Bewegung in den
Suden: Zusammen mit der regionalen

Wirtschaftsforderung finanzieren wir
im A 10 Center in Wildau einen Laden,
der regionale, kleine Anbieter von Wa-
ren und Dienstleistungen bundelt und
ihnen eine Prasentationsplattform bie-
tet.

Woran miissen die Griinder aus lhrer
Sicht noch am meisten arbeiten?
Staudt: Ganz klar an ihrer Eigenkapital-
basis, besonders in diesen schwieri-
gen Zeiten. Das ist nur haufig leichter
gesagt als getan. Erfreulich ist, dass
sich der Businessplanwettbewerb
auch in Potsdam zunehmend etabliert.
Damit stehen den Griindern Beraterka-
pazitaten und Netzwerke offen, die sie
fur ihren Businesspaln dringend bené-
tigen und die auch nach der Grindung
weiterhin zur Verfugung stehen. Es
gibt die Lotsendienste flr jede Region,
die Kammern und Verbande, die Blrg-
schaftsbank und die ILB. Nicht zu ver-
gessen, die Steuer- und Unterneh-
mensberater und Wirtschaftsprufer.
Sie alle stehen geblindelt hinter dem
Businessplanwettbewerb.

KONTAKT

Unternehmen
finanzieren;
Jetzt erst recht!

Sei es Grundung, Konsolidierung
oder Ausbau: Wir haben immer ein
offenes Ohr fur Ihre Konzepte als
Unternehmer. Und das nicht nur
mit Blick auf die Finanzierung, son-
dern als Universalbank in allen
Geld- und Versicherungsfragen. Un-
sere GrunderCenter und Beratungs-
center fUr Firmenkunden freuen
sich auf Sie.

m Berliner

= = Volksbank

Telefon 306 30

oder 01801 -888800

(3,9 Ct/min. aus dem Festnetz der
dt. Telekom, mobil ggf. abwei-
chend)

Mo. bis Fr. von 8 bis 20 Uhr

Internet:
www.berliner-volksbank.de
E-Mail:
service@berliner-volksbank.de




